SANTANDER

El comercio se queja de que la venta en rebajas es menor que el año pasado

Los comerciantes del Casco Viejo afirman que el negocio ha caído un 7% y la mitad de los asociados de Coercán dicen que bajó su clientela

En el mundo cambiante de la economía y el comercio todo varía dependiendo de hechos tales como el clima (este año llegó la primavera en enero), la subida de precios y el descenso de euros en los bolsillos por el aumento generalizado de gastos de todo tipo. Los comerciantes vendieron en Navidad y Reyes menos que el año pasado y tenían puestas todas sus esperanzas en las rebajas de enero pero, por lo que dicen los representantes de sus organizaciones empresariales, todo ha ido peor de lo previsto y el dinero no ha corrido según se esperaba. 

Agustín Ordejón, de la Asociación de Comerciantes del Casco Viejo de Santander (152 socios) estima, según consultas realizadas a los asociados, que la primera quincena de enero «las rebajas fueron muy bien descendiendo paulatinamente las ventas hasta fin de mes, en que fueron menores que el año pasado, alrededor de un 7%». 

Psicosis de crisis

La causa del descenso de las ventas está bien claro, sin necesidad de recurrir a analistas económicos o financieros: hay miedo en el cuerpo de los clientes, hay psicosis de crisis y la reciente caída de la bolsa no ha contribuido a nada en épocas de rebajas, en que los compradores han ido a la caza de buenos precios y esperan al gran momento de las gangas, la feria del stock.

También la Confederación del Comercio de Cantabria ha encuestado a sus asociados. Un 57% de los consultados afirma que la venta en rebajas está resultando regular, mientras que un 25%dice que las rebajas están siendo bastante malas. Sólo un 20% admitieron que las ventas en rebajas están siendo buenas.

Comparando estas ventas con las rebajas del año pasado, casi la mitad de los comerciantes, un 49%, reconoce un empeoramiento, siendo casi un 40% los que admiten que las ventas desde principios de enero hasta hoy se han mantenido en los mismo parámetros. Únicamente un 12% se muestra más contento con las ventas de rebajas de enero de este año que con las del pasado año.

Menos euros en el bolso

Un 60% de los asociados a Coercán imputan este descenso de ventas a la disminución del poder adquisitivo, la subida de los precios y que los consumidores contienen el gasto como reserva por si la situación económica empeora.

Fernando Cucurull, director general de Coercán, explica que «en general, la época de rebajas no está siendo todo lo buena que desearían los comerciantes, previsiblemente porque las economías domésticas tienen que hacer frente a la subida generalizada de precios y a los gastos corrientes, lo que deja menos margen para otro productos de segunda o tercera necesidad». 

Con todo esto, añade Cucurull, «los comerciantes están casi obligados bien a prolongar sus períodos inicialmente previstos de rebajas o a realizar unos descuentos más agresivos, todo ello como reclamo para atraer a los consumidores y aumentar las ventas».

Ventas bajas 

Según la encuesta de Coyuntura Comercial Minorista de Cantabria que realiza trimestralmente la Cámara de Comercio de Santander, el 45,2% de los consultados asegura haber tenido ventas bajas en el cuarto trimestre del año, mientras que en el mismo período de 2006 sólo un 27,5% de los encuestados se encontraban en esta situación. En todos los sectores se quejaron del descenso de ventas, aunque motor, transporte y hogar presentaron la peor situación. 

Para el primer trimestre de 2008, un 12,8% de los comerciantes encuestados por la Cámara espera aumentar sus ventas, mientras que un 55 espera mantenerse y el 32,2 prevé que bajen. Y respecto a los precios para el primer trimestre de 2008, el 9,7% respondió que la tendencia es de aumento, el 64% espera poder mantenerse con los precios actuales y un 25% piensa rebajarlos. 

Si se cumplen las previsiones de los comerciantes, lo que más subirá será la alimentación y el equipamiento personal.

COMERCIO Y FUTURO

La duración de las rebajas de enero será como mínimo de una semana y como máxima de dos meses, de acuerdo con la decisión de cada comerciante, entre el 7 de enero y el 7 de abril. 



La legislación portuguesa estableció recientemente que las rebajas de invierno se deben realizar entre el 28 de diciembre y el 28 de febrero y animaron a los españoles a aprovechar para hacer sus compras de Navidad en territorio luso.



La Unión de Consumidores de España cree que adelantar las rebajas al 2 de enero podría suponer un importante beneficio para los consumidores en la actual situación de aumento de precios y de sobreendeudamiento de las familias, que atraviesan serias dificultades para llegar a final de mes.



Muchos son los pronósticos de los analistas sobre la evolución de la economía en 2008, pero en lo que prácticamente todos coinciden es en que la economía sufrirá una sensible desaceleración, que los precios continuarán su senda alcista, y que habrá un visible descenso del consumo. El consumo privado descenderá del 3,2 al 2,8 por ciento.



En Madrid se ha autorizado a los comercios de la Puerta del Sol a abrir también todos los domingos, al tratarse de una zona de gran atracción turística por la que pasan todos los días del año miles de personas, potenciales clientes.



La cuarta edición de la Feria de Stocks de Santander se celebrará en el Palacio de Exposiciones entre el 29 de febrero y 2 de marzo. El 95,3 por ciento de los comerciantes que se instalaron el pasado año repetirá la experiencia, dado que de las 40.000 personas que visitaron la feria, un 82,9 por ciento compró algún artículo.



El Gobierno Vasco ha regulado el horario para las tiendas de más de 150 metros de superficie, de manera que no podrán abrir más de 72 horas semanales ni tampoco más de ocho domingos al año. Afecta en especial a los bazares chinos, que cierran y abren cuando quieren, como en Cantabria.

